
 

4度目の正直のビジネスモデル 
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このままだと禿げる？ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3度のチャンス 

① 1981年 家庭用ゲーム機の開発（日本メールサービス） ←ファミコンの 2年前 

② 1999年 MIDI２CH、FM 18音源 PC-9801基板提供（技術評論社）←ミュージ郎の 2年前 

③ ２０００年 ｅＢＡＮＫ銀行設立に参加（伊藤忠・リーマン） ←大岩発案で豊田市でシンポジウム開催 

※実際にはこれ以外に日本初の NC 制御（コイリングマシン：奥野機械）、NHK にも出た植物工場（中部電力

総合技術研究所）などがあり、技術が先行したものの、経営的な才覚に恵まれず、チャンスを失いました。 

 

 

3種のビジネスモデル 

１． AIスクール運営 

AI物語まんがスクールの入校にメリットがあります。 

低開発国の子供は無料で入校し、世界的にユーザーを増やす。 

２． AIビジネス受託構築 

オリジナル LLMで専門的な AIエージェントを構築し、新ビジスモデルを考案します。 

AIエージェントの急増に従って、AIのデータ入力などの受託業務も急増するので、準備する。 

３． AI医療 

健康管理(エリス)やミリ波レーダーで人やペットの呼吸、心拍を計測し、病気を予想します。 

1億個の幹細胞培養施術は現在 200万円であるが、これを 20万円で十分利益が出るようにする。 

   再生医療のスクリーニングと事後経過観察を遠隔医療システム「エリス」を用いて行います。 

医療 LLM    AIドクター 

遠隔スクリーニング            幹細胞自動培養装置               幹細胞点滴 
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販売代理店 企画・設計 ㈲あんしん (株)TSD 
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AIエージェントの構造はユーザー用のオリジナル LLMであり、50万円から 500万円程度の PCである。 

この構造は汎用的なので、どのような AIビジネス構造においてもほぼ同じであり、構築に効率が良い。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

市場 

 

 

 

 

 

 

 

 

※上記市場で無料会員を増やしつつ実績を上げ、売り上げに繋げていきます。 

 

利益計画 

１． AIスクール  協賛料 10億円、売上 10億円 利益 10億円 50％はキット原価 

２． AIビジネスモデル 500万円×1,000社＝50億円 利益 30億円 

３． AI再生医療  120万円×1万台＝１２０億円 利益 40億円 

合計 売上 180億円 利益 80億円 

システム構成 

AIビジネスモデル 

AI トレーナー玲子 

AIサーバーしんいちろう 

なっちゃん AI エージェントライブラリで

各種Web実装と、エージェント実行。 

オリジナルLLMにユーザーが行う専門性のデータ

を登録します。AI トレーナー玲子は LLM 管理、深

層学習、まんが編集、市場調査などを行います 

AIスクール AIビジネスモデル AI再生医療 

世界の貧困層無料会員 

先進国有料会員 

先進国協賛企業会員 

   ユーザー拡大 

AI化で新製品開発企業 

AI事務管理省力化企業 

  確実な受注売上 

美と健康・長寿の 21世紀 

遠隔健康管理・予防医療 

再生医療の新医療体制 

  社会貢献と新事業 
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